Buenos Dias

Meéxico!

Im Energy Fithess Center in Mexico City trifft

Das Land der Azteken, traumhafte
Strande, Kulturdenkmiler und eine
der gréBten Metropolen der Welt. Die
Erwdhnung von Mexiko weckt viele
Assoziationen, vielleicht nicht unbedingt
jene an exklusive Fitnessstudios und
schweiBtreibende Workouts. Und den-
noch, selbstverstandlich, ist auch hier
die Fitnessindustrie ein bedeutender
Wirtschaftszweig und kein geringe-
rer als Mark Mastrov steckt hinter dem
Unternehmen Energy Fitness, das es
sich zum Ziel gemacht hat, die Lebens-
qualitat seiner Mitglieder in Nord- und
Siidamerika entscheidend zu verbessern.
Energy Fitness gehért zur New Evolution

Fitness Company, deren Chairman
Mark Mastrov ist, der seine Karriere im
Fitnessbereich 1983 mit der Griindung
von 24 Hour Fitness begann. Zum welt-
umspannenden Konzern gehéren mitt-
lerweile auch Planet Fitness Russia,
Energy Fitness Chile, Mrs. Sporty
Germany, YogaWorks USA, California
Wow Thailand und eine Reihe weiterer
Fitnessketten. *

20 bis 25 Studios wollen Mark Mastrov
und sein Team in den n&chsten drei
Jahren in Mexiko eréffnen. Einen erfolg-
reichen Start nahm die Unternehmung
bereits mit der Er6ffnung des ersten

man auf Gantner

Clubs in Mexico City, einem riesigen
Gesundheits- und Fitnesstempel, in
dem neben Gruppen- und individuellen
Einzeltrainings auch Ernéhrungsberatung

und Gesundheitsvorsorge angeboten
werden.

Zum technologischen Komfort des
Flagship-Clubs gehért  ein  Gantner

System—dasersteseinerArtinStidamerika.
Vom Check-In an den Drehsperren bis
zu den Schrankschléssern und Info-
Terminals und dem Ausgang begleiten
Sicherheit und Komfort aus Osterreich
die fitnessbegeisterten Mitglieder von
Energy Fitness Mexico City.

cherheit. Effizienz. Komfort.

Wirtschaftlich fit bleiben

Wie kann ich die Effizienz erhohen,
ohne den Komfort fiir die Kunden
zu schmilern? Eine wirtschaftliche
Uberlebensfrage fiir viele Unternehmen
in der Fitnessbranche. Die Antwort dar-
auf halt mehrere Uberraschungen parat.
Denn nicht nur Effizienzsteigerungen
sind mit dem richtigen System ganz
einfach méglich, sondern gleichzei-
tig auch Umsatzerhéhungen und
Kosteneinsparungen — und das so-
gar bei gesteigertem Komfort fiir die
Mitglieder.

Club-Management-Systeme sind heut-

Sie ermdglichen einen unkomplizierten
und doch jederzeit kontrollierten
Zugang zum Club, sind mit den elek-
tronischen  SchrankschlieBsystemen
verbunden und managen das bargeld-
lose Bezahlen fiir Zusatzleistungen im
Club.

Mehr Umsatz bei mehr Komfort und
weniger Kosten

Im Falle eines Clubs mit etwa 5.000
Mitgliedern ~ amortisiert sich das
Zutrittskontrollsystem  durch  die
Einsparung  von Personalkosten
beim Check-In bereits nach sechs
Monaten. Gleichzeitig erhdhen sich
aber Sicherheit und Komfort. Das
elektronische  SchrankschlieBsystem
macht sich in rein finanzieller Hinsicht
in ca. 16 Monaten bezahlt. Weniger
Personaleinsatz, keine Kosten fiir
Schlusselersatz oder Schlosstausch
sind hier die rechnerischen Facts. Fir
die Kunden wiederum stimmen die
Unkompliziertheit und Bequemlichkeit
des Systems. Im Falle von Cashless
Payment konsumieren die Mitglieder
erfahrungsgemaB um ca. 25% mehr,
wenn sie mit Karte oder Armband be-
zahlen kénnen, da man gerade beim
Trainieren sehr oft kein (Klein-)Geld
bei sich hat. Ebenso wie die Pfandge-
buhren fir die Chipkarten nitzt die
Vorauskasse beim Cashless Payment
der Liquiditat des Unternehmens. Viele
Griinde, um clever in ein modernes Club-
Management-System zu investieren.
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